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Byggmax soékte sin allra foérsta kund — hittade honom i Nykoping,
tack vare privatdetektiv

Det var i varas, som en del i sitt 25-arsfirande, som Byggmax férst gick ut till allmdnheten och bad om hjilp att hitta sin forsta
kund. Byggvaruhandeln fick tips fran bade kunder och leverantérer. Men det krdvdes en privatdetektiv fér att hitta Bo
Sandstrom i Nyképing — Byggmax férsta kund.

Byggmax forsta butik 6ppnade i Taby 1993 under namnet Gunnars Byggnetto. Det man letat efter ar alltsa en kund som ska ha handlat
byggvaror foér 25 ar sedan. For att knacka néten sag byggvaruhandeln ingen annan utvag an att anlita ett proffs, en riktig privatdetektiv.

— Det var bade kunder, anstéllda och leverantérer som hérde av sig for att hjélpa oss i letandet. Men tyvérr kom vi inte vidare. Sa vi bestamde
oss helt enkelt for att ta in experthjalp. Detektiven tyckte att det var ett annorlunda uppdrag, men han tog det och lyckades, sédger Emelie
Gessner, marknadschef Byggmax.

Detektiven kunde, med hjélp av gamla ritningar fran lantméteriet och rundringning, hitta Bo Sandstrém, som 1993 bodde i Taby. Var reporter
traffar Bo Sandstrém i Nykoping, dar han bor idag. Han minns forsta gangen han klev in pa Byggmayx, eller Gunnars Byggnetto som det hette
da.

— Det var mycket folk och manga var nyfikna pa den nya bygghandeln. Jag minns att jag blev imponerad av att det fanns ett ganska stort
utbud trots att det var sa nytt, och att det fanns det jag ville ha: tryckimpregnerat virke. Dessutom var det enkelt att hdmta det man ville ha,
inget krangel, sager Bo.

Bo Sandstrém har jobbat som byggnadsarbetare i 35 ar men har nu lagt proffshammaren pa hyllan. Han ar en hemmafixare som gérna fixar
det som behdvs och som fortfarande handlar pa Byggmax, 25 ar senare.

— Jag har alltid tittat in om det &r nagot jag behdéver, det kan vara allt fran fogmassa till malarpensilar. Priset har alltid varit bra och
virkeskvaliteten &r till belatenhet. Dessutom gillar jag att sjalv kunna plocka det jag vill ha och transportera hem.

Anledningen till beséken 1993 var en 40 kvm veranda med staket till huset i Taby. Och sa vitt Bo vet star verandan fortfarande kvar. Bo
Sandstrom har foljt Byggmax genom aren och sett féretaget utvecklas.

— Jag har markt att utbudet blivit stérre under arens lopp. Jag tycker ocksa att kunskapen hos de anstéllda blivit battre. Det ar viktigt att man
far den hjélp man vill ha. Byggmax har ocksa haft bast pris och legat narmast, och jag har inte behovt komplettera fran annat hall i det jag ska
gora, sager Bo Sandstrom.
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Om Byggmax Group

| Byggmax Group ingar Byggmax, Skanska Byggvaror och Buildor. Koncernen omsatte 5,3 miljarder kronor ar 2017 och Byggmax Group ar
noterat pa Nasdaq sedan 2010.

Byggmax startades 1993 och finns fér narvarande med 100 butiker i Sverige, 40 butiker i Norge och 11 i Finland. P4 hemsidan finns hela
butikssortimentet tillgangligt, tillsammans med ett omfattande bestéllningssortiment. Sedan starten har Byggmax affarsidé varit att vara det
basta och billigaste alternativet nar konsumenten ska képa byggmaterial med bra kvalitet. Byggmax har ett sa kallat drive-in-system i alla sina
butiker sa att kunderna kan ta med bilen och lasta pa sina varor direkt. Detta gér det enkelt och effektivt fér kunden att handla, framfor allt
tyngre byggvaror. Byggmax har under de senaste aren férvarvat Skanska Byggvarorkoncernen samt Buildor AB. Skanska Byggvaror &r ett
expansivt distans- och e-handelsféretag som bl a saljer uterum och vaxthus. Skanska Byggvaror har verksamhet i Sverige, Norge och
Danmark och har &dven ett antal showroombutiker. Buildor &r en snabbvéxande e-handelsaktér inom byggvaror, hem och tradgard.



